
サ ッ ポ ロ ビ ー ル は 、飲 食 店 様 の ベ ス ト パ ー ト ナ ー で す ! !

のご案内 
日頃より格別のお引き立てを賜りありがとうございます。 

この度飲食店様向け「繁盛店の扉セミナー」を下記の通り開催致しますので、ご案内申し上げます。 

是非、ご来場賜りますようお願い申し上げます。 

繁盛店の扉セミナー 

開催日 会  場 

平成21年 

11月5日 木 13:00～16:00 ブライトガーデン 松 本 

繁盛店の扉セミナー 

開催日 会  場 

平成21年 

10月28日 水 13:00～16:00 諏訪商工会議所 諏 訪 

繁盛店の扉セミナー 

開催日 会  場 

平成21年 

講 師 
株式会社リンク 

代表取締役 川野 秀哉氏 

『繁盛店の創り方』―愛顧客育成講座― 

10月21日 水 13:00～16:00 サンパルテ山王 

繁盛したから愛顧客が育つのではなくて、愛顧客が育つ店だから繁盛
するのです。愛顧客を学ぶ意味はそこにあります。お店を愛してくれる
『愛顧客』をどのように増やしていくのか、理論と実践についてご案内
します。 

長 野 

『売れるチームのつくりかた』―接客力・店長力アップの法則― 
私は「ダントツ繁盛店はスタッフひとりひとりが築き上げていく」とい
う信念をもっています。私自身の店長経験や多くの飲食店様をサポー
トする中で培ったノウハウ（接客力アップの法則・店長力アップの法則・
売れるチームの作り方）など余す事なく皆様に伝授します！！　みなさ
んもダントツ繁盛店の仲間入りをしましょう！！ 

講 師 
㈱アンドワークス 

代表取締役 加藤 雅彦氏 

『やる気アップセミナー』―お店を変えるモチベーション― 
報酬だけでは高まらない社員・スタッフのモチベーション。 
“働く意欲”とコミュニケーション力を高め、社員・スタッフのパフォー
マンスをアップする方法をご提案します。 講 師 

株式会社　JTBモチベーションズ 

代表取締役 大塚 雅樹氏 



セミナーは予約制とさせて頂きますので、予定数に達し次第、締切らせて頂きます。 

●  会場地図必要な方は左記までお申しつけ下さい。 

10月21日 水 13:00～16:00
サンパルテ山王 

お問合せ先 

会　　場 

開 催 日 

セミナーテーマ  

講師プロフィール 

平成21年 『繁盛店の創り方』 
　　　　　　―愛顧客育成講座―  

【参加申込書 03-5421-0864】 
貴 社 名 
（貴店名） 

貴　社 
ご連絡先 

TEL                 (                    ) FAX                 (                    )

〒 

業種・業態 弊社担当者 

松　本 

諏　訪 

長　野 
※いずれかに丸印と人数のご記入をお願い致します。 

ご出席 合計(             )名様 ・　 ご欠席 

※いずれかに丸印と人数のご記入をお願い致します。 
ご出席 合計(             )名様 ・　 ご欠席 

※いずれかに丸印と人数のご記入をお願い致します。 
ご出席 合計(             )名様 ・　 ご欠席 

事務局専用 
FAX

※ご記入頂いた個人情報は、セミナーの諸連絡及びサッポロビール （株） からのご案内に利用させていただきます。 
※個人情報の管理は、サッポロビール （株） が行います。業務委託先以外の第三者に個人情報を提供することは致しません。 （法令等により開示を求められた場合は除く） 
※運転者・未成年者の飲酒は法律で禁止されています。 

長野駅から徒歩（10分） 
またはタクシー（5分） 
　026-228-3011

026-224-6211
関信越本部　長野支社 

長　野 

1987年コンピュータソフト会社リンク創業　通販ソフトと通販の立上げ指導が当初の仕事。その後、
繁盛店には必ず愛顧客（来店の度に新しいお客を連れてくるお客）がいることに注目し、愛顧客理論
を確立。日経レストラン誌には、2002年から2年間「愛顧客育成講座」「愛社長養成塾」を毎月4頁執筆、
読者から幅広い支持を集めた為、連載終了後ナニワの繁盛指南士として「愛される店の理由」を出版。 

10月28日 水 13:00～16:00
諏訪商工会議所 
会　　場 

開 催 日 

セミナーテーマ  

講師プロフィール 

平成21年 

諏　訪 

11月5日 木 13:00～16:00
ブライトガーデン 
会　　場 

開 催 日 

セミナーテーマ  

講師プロフィール 

平成21年 

JR松本駅より車で約10分 
　0263-29-1122

松　本 

JR上諏訪駅から車で5分 
　0266-52-2155

株式会社リンク 
代表取締役 川野 秀哉氏 

『やる気アップセミナー』 
 ―お店を変えるモチベーション― 

1961年東京生まれ。1986年明治大学法学部法律学科卒業、JTB入社。企業向けインセンティブトラ
ベル（報酬旅行）を、「いかにして参加者が達成感のある旅行ができるか」をテーマに販売する。 
1991年社内ベンチャーにてモチベーション・ビジネスの事業開発に参加。 
1993年株式会社JTBモチベーションズ設立。同社へ出向。 
2004年株式会社JTBモチベーションズ代表取締役就任。 
モチベーションをテーマに、現在多くの企業のコンサルティングに活躍中。 
ＨＰ ⇒ http://www.jtbm.co.jp/

株式会社　JTBモチベーションズ 
代表取締役 大塚 雅樹氏 

『売れるチームのつくりかた』 
 ―接客力・店長力アップの法則― 

1971年生まれ。中央学院大学法学部卒業後、1年半のサラリーマン経験を経て、株式会社グロー
バルダイニング入社、退社後、飲食店コンサルティング会社、㈱アンドワークス設立。飲食店の
現場経験を活かした「人の心」を育てる指導に定評がある。サービスのコーチとして全国の飲
食店を飛び回り、意識・組織改革に取り組んでいる。主な著書に『ダントツ飲食店の繁盛ノート』、
『お客様の気持ちをくみとる法則』、日経レストランＤＶＤ『接客の法則』等がある。 
ＨＰ ⇒ http://www.andworks.co.jp/

㈱アンドワークス 
代表取締役 加藤 雅彦氏 

様 様 様 

様 様 様 

様 様 様 


