
FAX 045-312-6677 ＊締切日 ９月１６日（火） １２：００

※ セミナーは予約制とさせていただきます。お早めにお申し込みいただきますようお願いいたします。

尚、定員は３０名とさせていただきます。ご了承ください。
※ 「受講票」はＦＡＸにてご返送させていただきますので、番号のご記入をお願いいたします。
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お客様の個人情報の取扱いについて

フリガナ

お 名 前

ご 住 所

〒

電話番号 FAX番号

御 社 名

フリガナ

担当パートナー

キヤノンマーケティングジャパン株式会社は、本「申込書」にてお客様からの任意でご提供いただきました「個人情
報」を、 セミナーの受講案内、フェア運営および営業活動に必要な範囲内にて使用致します。ご提供頂けない場
合はセミナーへの参加や各種情報提供を行う事が出来ませんのでご了承下さい。お客さまの個人情報は適切な
安全対策のもと管理し漏洩等の防止に努めます。また、法令に基づく場合、及び、上記利用目的の範囲内で当社

の関係会社や販売代理店等に開示する必要がある場合を除き、お客さまの同意なく第三者へ開示・提供致しませ
ん。
お客さまご自身の個人情報の開示・訂正・削除を希望される場合には、下記宛てにご連絡ください。
●お問い合わせ先、及び、個人情報管理責任者

キヤノンマーケティングジャパン株式会社
ＴＥＬ．０４５－３１２－５３６２

担当：神奈川エリアマーケティング推進課 柴田・福井

役 職 名

部 署 名

Eメール

アドレス

流通・小売業界のお客様へ流通・小売業界のお客様へ
リピート客の創り方のヒントを教えますリピート客の創り方のヒントを教えます

セミナー開始１３：３０
セミナー終了１４：３０

（受付開始１３：００）

＜内容＞
『顧客獲得術』～繁盛店の作り方～(約60分)

株式会社リンク 代表取締役社長 川野秀哉様
飲食店プロデューサーとして専門誌でも執筆経験のある、株式会社リンク代表取締役川野秀哉氏を

迎え、店舗集客のノウハウをお届けします。お店を愛してくれる「愛顧客」をどうやって増やしていくのか、
理論と実践に基づいてご案内します。飲食業に限らず、さまざまな業種でお役に立つ内容です。

http://www.linkweb.co.jp/

９月２４日（水） 開催 ！
キヤノンマーケティングジャパン 横浜営業所3Fにて

<通信欄>

★★★★★★★★セミナーセミナーセミナーセミナー受講受講受講受講のおのおのおのお客様客様客様客様へへへへ★★★★セミナーセミナーセミナーセミナー受講受講受講受講のおのおのおのお客様客様客様客様へへへへ★★★★
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担当営業

下記の“お客様の個人情報の取扱いについて”をご確認頂き、同意を頂いた上でご記入下さい。

＜住所＞
横浜市西区北幸２－６－２６ ＨＩ横浜ビル ３Ｆ

ＴＥＬ ０４５（３１２）５３６２


