
各セミナー概要

時流がわかる！問題解決のヒントがつかめる！
ソリューションセミナーのご案内！

６月７日（木）

６月８日（金）

会場　フェアウインドルーム4階

事前登録制となっております。セミナーの申し込みは裏面参加申込書をＦＡＸにてお送りください。

　　　　　「これからの企業活動における情報セキュリティー」　　　セミナー
開演時間14：30～15：30　定員50名先着順

～内部統制における情報セキュリティの考え方をご紹介～ 講　師 北田　暢
キヤノンマーケティングジャパン㈱

ｾｷｭﾘﾃｨ商品企画　BS7799ｽﾍﾟｼｬﾘｽﾄ

会場　フェアウインドルーム4階

　　　　　「今、なぜ企業はCSRを重視するのか」　　　セミナー
開演時間10：30～11：30　定員50名先着順

～時代が求める新しい企業競争力～ 講　師 細田　悦弘
キヤノンマーケティングジャパン㈱

CSR推進本部　CSR推進課

今、CSR（Corporate Social Responsibility）に社会の注目が集まっており、この動きは「企業の社会的責任」として、企業の
存続にも影響する重要な経営課題となってきています。
キヤノンマーケティングジャパングループのCSR最前線より、企業価値を高めるCSR活動について、事例を交えながら　　
わかりやすくご紹介いたします。

　　　　　「WindowsVISTAとOffice2007でクライアント環境は変わる」　　　セミナー
開演時間13：00～14：00　定員50名先着順

講　師 石原　正臣
マイクロソフト㈱

ビジネスパートナー営業本部

　　　　　「最新のオフィスにおけるICT環境」　　　セミナー
開演時間16：00～17：00　定員50名先着順

講　師 藤田　和義
㈱岡村製作所

営業本部ｴﾝｼﾞﾆｱﾘﾝｸﾞ部ITｿﾘｭｰｼｮﾝ

　　　　　「お客がお客を連れてくる、愛顧客育成術」　　　セミナー
開演時間14：30～15：30　定員50名先着順

講　師 川野　秀哉
㈱リンク

代表取締役社長

　　　　　「お客がお客を連れてくる、愛顧客育成術」　　　セミナー
開演時間10：30～11：30　定員50名先着順

講　師 川野　秀哉
㈱リンク

代表取締役社長

　　　　　「個人情報漏洩の現状とﾌﾟﾗｲﾊﾞｼｰﾏｰｸ制度」　　　セミナー
開演時間13：00～14：00　定員50名先着順

講　師 五十嵐　敏明
ｷﾔﾉﾝﾏｰｹﾃｨﾝｸﾞｼﾞｬﾊﾟﾝ㈱

認定ﾌﾟﾗｲﾊﾞｼｰﾏｰｸｺﾝｻﾙﾀﾝﾄ

　　　　　「品質保証体制」　　　セミナー
開演時間16：00～17：00　定員50名先着順

～世界一の物つくり～ 講　師 下村　義信
キヤノン㈱

品質保証センター

A

E

2005年　個人情報保護法、2006年　新会社法、2008年に予定されている日本版SOX法により、個人情報保護に加え、適
切に企業活動を行う為に内部統制を行う事を求められています。
ITの立場から内部統制にどのように取り組めば良いかをご紹介いたします。

プライバシーマークの取得をお考えの企業様を対象に、頻発する個人情報漏洩事故の現状をふまえ、プライベートマーク
取得の為の準備やポイント等の情報をお伝えいたします。

世界一の製品を作り、最高の品質とサービスをお客様に提供するためには、品質に対する徹底したこだわりが不可欠です。
キヤノンの品質の考え方である『Canon Quality』と、その実現のためキヤノングループで推進している取り組みをご紹介い
たします。
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C

D

F

G

H

WindowsXPから5年ぶりのバージョンアップ。新ユーザーインターフェース『Aero』、検索機能、セキュリティ対策など、大幅
な改善をした『WindowsVista』。そして圧倒的な使いやすさでユーザーの生産性を大幅に向上させる事に成功した『the 
2007 office system』。その新機能や企業にもたらす効果について、デモを交えてわかりやすくご説明いたします。

繁栄店には必ず「愛顧客」が居ます。繁栄したから愛顧客が育つのではなく、愛顧客が育つ店だから繁栄するのです。
愛顧客とは毎回の来店毎に新規顧客を連れてくるお客のことです。
今回のセミナーでは、「愛顧客を創る」日々の活動を抽象的ではなく具体的な事例を取り混ぜてご紹介いたします。

繁栄店には必ず「愛顧客」が居ます。繁栄したから愛顧客が育つのではなく、愛顧客が育つ店だから繁栄するのです。
愛顧客とは毎回の来店毎に新規顧客を連れてくるお客のことです。
今回のセミナーでは、「愛顧客を創る」日々の活動を抽象的ではなく具体的な事例を取り混ぜてご紹介いたします。

IT革新によるオフィスワークスタイルの改革と最新のオフィスコミュニケーション実践事例。
特に日々技術革新の進むIPテレフォニー・情報セキュリティによる最新のオフィス環境についてご紹介いたします。

＊ＩＣＴ：Information and Communication Technologyの略。ＩＴを利用した多様なコミュニケーション技術。



キヤノンマーケティングジャパン株式会社 横浜営業部
キヤノンソリューションフェア２００７ 運営事務局

セミナーＡ セミナーＢ

６月７日（木） 開催 会場 ： ４F　フェアウインドルーム

６月８日（金） 開催 会場 ：　４F　フェアウインドルーム

CBP 2007　in 神奈川 　開催予定セミナー

セミナーC

10：30～11：30

セミナーE セミナーF セミナーG

セミナーD

セミナーH

｢今、なぜ企業はＣＳＲを

重視するのか｣

～時代が求める新しい企業競争力～

WindowsVistaとOffice 2007

でクライアント環境が変わる

これからの企業活動における

情報セキュリティー

～内部統制における情報セキュティ

の考え方をご紹介～

13:00～14：00 14：30～15：30 16：00～17：00

最新のｵﾌｨｽにおけるICT環境

■講師
株式会社岡村製作所
営業本部ｴﾝｼﾞﾆｱﾘﾝｸﾞ部ITｿﾘｭｰｼｮﾝ

　　　　藤田和義氏

お客がお客を連れてくる、　

愛顧客育成術
個人情報漏洩の現状と

プライバシーマーク制度

　品質保証体制　
～世界一の物つくり～

　　■講師
　　キヤノン株式会社
　　品質保証センター

　　　　下村義信氏

10：30～11：30 13:00～14：00 14：30～15：30 16：00～17：00

キヤノンの品質向上への取組

『キヤノンクオリティ』について

ご紹介いたします

Windows Vistaと

the 2007　office system

デモを交えて判り易く

ご説明いたします。

ＩＴの立場からセキュリティを

どのように考えれば良いかを

ご紹介いたします

プライバシーマーク取得の為の

準備やポイント等の情報を

お伝え致します

ＩＰテレフォニ・情報セキュリティ

による最新のオフィス環境の

事例をご紹介いたします

愛顧客を創る日々の活動を具体的な
事例を取り混ぜてご紹介します

愛顧客を創る日々の活動を具体的な
事例を取り混ぜてご紹介します

■講師
ｷﾔﾉﾝﾏｰｹﾃｨﾝｸﾞｼﾞｬﾊﾟﾝ株式会社
ｾｷｭﾘﾃｨ商品企画　BS7799ｽﾍﾟｼｬﾘｽﾄ

　　　　　北田　暢氏
　　　　　　　　　　

■講師
株式会社リンク
　　　代表取締役社長　　

　　　川野秀哉氏
　　　　　　　　　　　　

■講師
ｷﾔﾉﾝﾏｰｹﾃｨﾝｸﾞｼﾞｬﾊﾟﾝ株式会社
認定ﾌﾟﾗｲﾊﾞｼｰﾏｰｸｺﾝｻﾙﾀﾝﾄ

　　　　五十嵐利明氏
　　　　　　　　　　

■講師
株式会社リンク
　　　代表取締役社長　　

　　　川野秀哉氏
　　　　　　　　　　　　

■内容 ■内容 ■内容 ■内容

■内容■内容■内容■内容
企業価値を高めるＣＳＲ活動

について、事例を交えながら

解かり易くご紹介いたします。

■講師
ｷﾔﾉﾝﾏｰｹﾃｨﾝｸﾞｼﾞｬﾊﾟﾝ株式会社
CSR推進本部　CSR推進課

　　　　細田悦弘氏
　　　　　　　　　　

FAX　045-312-6677
（このままＦＡＸにてお申し込みください。）

※開催日の３日前までにお申し込みください。尚、セミナーは定員制となっておりますので、お早めに
お申し込みください。定員を超えた場合は、お断りのご連絡をさせていただく場合があります。

※受講券を担当営業がお持ちいたします。フェア当日受付にお渡しください。

FAX
お申し込み用紙

●お問合せ先
お客様の個人情報の取扱いについて

キヤノンマーケティングジャパン株式会社は、本「申込書」にてお客様からご提供いただきました「個人情報」を、
セミナーの受講案内、フェア運営および営業活動に必要な範囲内にて使用致します。お客さまの個人情報は、
適切な安全対策のもと管理し漏洩等の防止に努めます。
また、以下の場合を除き、お客さまの同意なく第三者へ開示・提供致しません。
○法令に基づく場合
○上記利用目的の範囲内で、当社の関係会社や販売代理店等に開示する必要がある場合
お客さまご自身の個人情報の開示・訂正・削除を希望される場合には、下記宛てにご連絡ください。
●お問い合わせ先

キヤノンマーケティングジャパン株式会社 神奈川ビジネスソリューション営業部　　　　　　　　　　　　　　　　　　
　　　　　　　　　　　　キヤノンビジネスプラザ２００７iｎ神奈川 運営事務局 TEL.045-312-5362 

　　　　担当：早川・柴田・山口　　　　　　　　　

希望セミナー

フリガナ

氏 名

法人名
（屋号）

住 所 〒

電話番号

セミナー □Ａ □Ｂ □Ｃ

フリガナ

FAX番号

□Ｄ □Ｅ □F □G □H

■講師　　　　　　　　　　　　　
マイクロソフト株式会社　　　　　
ﾋﾞｼﾞﾈｽﾊﾟｰﾄﾅｰ営業本部　　　　　　

　　　　石原正臣氏

お客がお客を連れてくる、
　　　愛顧客育成術

フリガナ

氏 名 氏 名

氏 名

フリガナ

フリガナ


